L'Eco di Basilicata Calabria Campania

L'INTERVISTA/ due ingegneri hanno brevettato e messo sul mercato un apparecchio che misura il consumo della fornitura dell’acqua...e non solo

Domenico e Miriam, giovani e geniali inventori

Grinta, dinamismo, comp-
tenza, sognatori con i piedi
per terra. La storia degli
ingegneri Domenico
Lamboglia e Miriam Swro &
davvero tutta da raccontare
perché incita in particolare le
giovani generazioni ad un
protagonismo riunovato.
Miriam, raccontaci quando
vi siete conosciuti con
Domenico...

Circa 14 anni fa, tra i banchi
dell Universitd. La nostra &
la classica storia di due
ragazzi che si incontrano,
condividendo una grande
paszione, nel nostro caso la
passione per le tecuologie. In
questi anni di nostra cono-
gcenza, abbiamo “giocato™
con l'ingegneria, l'informali-
ca, il mondo del web, direi
che siamo cresciuti g pane
ed infernet! Al termine degli
studi universitari, ci siamo
laureati lo stesso giorno
discutendo due tesi di laurea
condivize, abbiamo decizo di
continuare insieme il nostro
percorso, dando vita ad
un'attivitd imprenditoriale.
Con Domenico, abbiamo da
sempre sognato di lavorare
nella nostra terra, di creare
un'attivitd imprenditoriale in
Basilicata. Io non sono luca-
na ma sento di appartenere a
questa realtd ove sono stata
accolta con la spontaneitd e
la genuinitd che caratterizza
questi posti. Abbiamo deciso
di creare qualcosa di utile
che da questa terra potesse
essere esporfato altrove. Per
lungo tempo abbiamo lavo-
rato con i sistemi di monito-
raggio e ancora oggi produ-
ciamo sistemi di monitorag-
gio ad ampio spetiro.

Quale ¢ stata la scintilla,
che ha portato poi alla
creazione del vostro rivolu-
zionario sistema tecnologi-
co?

Dobbiamo ringraziare i
nosiri genitori, piu precisa-
mente i nostri papa che
spesso, abbiamo sentito
lamentarsi con le nostre
mamme per il consumo
ecceszivo di acqua. Da qui
l'input a confrollare i conta-
tori delle nostre abitazioni e,
¢i siamo resi conto che que-
sti non venivano letti da
lungo tempo. Da ingegneri,
abbiamo analizzato in
maniera scientifica il proble-
ma, giungendo alla conclu-
sione che in Italia vi & un'e-
mergenza idrica notevole.
Ogni anno si sprecano in
Italia circa 5 miliardi di euro
di acqua, soldi che siamo
costretti come cittadini a
rimpinguare pagando le
tagse, pur avendo in cambio
un servizio davvero scarso. I
nostri genitori ¢i hanno sug-
gerito di creare un sistema in
grado di tele leggere i consu-
mi dell'acqua e magari, di
supportare gli Enti nel con-
trollo delle reti. Ci siamo
detto coza semplice! E inve-
ce l'argomento ¢ molto com-
plesso e arficolato.
L'impegno, che si era pre-
sentato come uno studio di
ingegneria, si ¢ frasformato
con il tempo in un'attivita
imprenditoriale. Con
Domenico abbiamo cosi
creato, un sistema che di
fatto si occupa del monito-
raggio delle refi idriche. Un
sistema che possiede una
serie di caratteristiche che lo
hanno reso brevettabile e tale
da poter essere proposto ai
vari Acquedotti italiani.
Numerose sono state le spe-
rimentazioni eseguite, che ci
hanno portato alla convinzio-

ne che il sistema da noi crea-
to & estremamente ufile. Non
¢ stato né semplice né imme-
diato oftenere un prodotto
industrializzato, tante le
avventure e le vicigsitudini
da superare, considerato che
gsiamo due ragazzi che non
hauno goduto di una grande
copertura finanziaria, né dei
contatti giusti per interagire
con gli Enti. Lavorando gior-
no e notte siamo riusciti ad
industrializzare il nostro
sistema con pochi spiccioli,
godendo zin dall'inizio del
nostro impegno, del sostegno
e dell'appoggio dei nostri
genitori che piu folli di noi,
si sono innamorati della
nostra idea. I nosiri genitori,
hauno investito i loro rispar-
mi frutto di una vita di sacri-
fici, questa ¢ la cosa pil
bella e importante da dire,
per aiutarci in questa impre-
sa. Se con Domenico abbia-
mo raggiunto degli obiettivi
¢ grazie alla forza che le
nostre famiglie ci hanno fra-
smesso, sostenendoci nella
creazione del sistema di
monitoraggio. Oggi tanti i
riconoscimenti che abbiamo
ricevuto per la nosira crea-
zione, cosi come tanti i con-
corgi nazionali ai quali
abbiamo partecipato conse-
guendo ottimi risultati. 11 1
di giugno siamo stati premia-
li a Napoli da Unicredit, nel-
I'ambito del Concorso -
Talenti delle Idee-. La nostra
idea & stata premiata tra le 10
idee imprenditoriali iunova-
live del 2012. Abbiano pre-
sentato il nostro progetto a
Confindustria, classificando-
citrai primi 20 a livello
nazionale e, solo qualche set-
timana addietro c'¢ stato
comunicato che siamo i vin-
citori del Concorso nazionale
Italia Camp, indetto dal
Consiglio dei Ministri. Un
Concorso quest'ultimo indei-
to per supportare le migliori
idee imprenditoriali prove-
nienti dalle diverse Regione
di Italia. In Basilicata accan-
to alla nostra idea imprendi-
toriale ne & stata premiata
anche un'alfra. A breve quin-
di presenteremo il nostro
progetto a Palazzo Chigi al
Presidente Monti. Voglio
sottolineare che fra le tante
goddisfazioni, ¢ riempie di
gioia che il nostro primo
cliente & stato un lucano.
Dopo tre anni di sperimenta-
Zione, siamo riusciti a realiz-
zare il primo progetto pilota
in Basilicata. Per noi che
vogliamo lavorare in questa
terra, impiantare la nostra
attivita in Basilicata, avere
come primo cliente un luca-
no ¢ di grande prestigio.
Domenico, in pratica come
funzione il sistema creato
date e Miriam?

Al nostro sistema abbiamo
dato il nome di idrocontatore
remoto, come si evince dalla
stessa denominazione & un
sistema nato per leggere i
consumi di acqua, pur se
oggi pud essere ulilizzato per
leggere anche i consumi del
gas e dell'Enel.

1l nostro apparecchio consi-
ste in una semplice scatola
da apporre accanto ad un
contatore appunto dell'acqua,
della luce o del gas, e atira-
verso una sonda leggono
ogni ora i consumi, che gior-
nalmente vengono frasmessi
agli Enti. Utilizzando le
nuove fecnologie del web 2,
il tutto ha un costo molto
contenuto. Perzone singole,
Enti, Aziende o Societa di
sevizi possOno ricevere ogni

mattina la lettura oraria delle
utenze, che siano di acqua,
luce o gas. La lettura oraria &
importante perché ha un con-
tenuto informativo molto
alto. Da qui la possibilitd di
emetiere delle bollette sui
consumi reali delle persone
olire, a capire se vi sono casi
di perdite o di furti. Ad
esempio, appena installato a
Maratea, il nostro sistema ha
subito rilevato delle crescenti
perdite di acqua che, natural-
mente generavano un

aumento notevole dei costi.
In altri casi invece, mediante
I'impianto del nosiro sistema

strati male perché vige un
sistema che ostacola. Coloro
che vogliono fare un'espe-
rienza come quella mia e di
Domenico, devono mettere
in conto di doversi sacrifica-
re molto. Viviamo in un
momento storico che richie-
de I'eszere disposti a fare dei
sacrifici, a muoversi molto,
senza essere legali ai genitori
e, soprattuito a credere
molto in cid che s propone.
Se la propria idea ¢ valida e
concreta e, vi si crede ferma-
mente, sicuramente si otten-
go dei risultati. Ai diversi
Enti in maniera gratuita

“ldrocontatore Remoto", sistema wireless autoalimentato per il
monitoraggio, tele lettura e il fault detectionfisolation della rete
idrica (dispositive di telelettura per il monitoraggio e il controlle
remoto delle risorse idriche) - Domenico Lamboglia, Miriam Sumre
di MIDO Laboratorio

¢ stato scoperto che veniva
perpetrati dei furti
all'Acquedotto. Obiettivo
quindi fondamentale, che &
posgibile raggiungere
mediante l'installazione del
nostro idrocontatore &, di
offrire un sistema a basso
costo, considerando che la
tecnologia ci semplifica la
vita e ci rende giustizia
abbattendoci dei costi.
Miriam, i giovani inventori
come voi , in che modo si
rapportano con gli enti ai
quali vengono proposte
delle idee?

Per far conoscere la nostra
invenzione abbiamo girato
davvero tutta 1'Ttalia, dalla
Calabria, passando per la
Basilicata, 1a Puglia e la
Campania, sino ad arrivare
in Veneto.

Non solo 1'Acquedotto
Lucano, ma dall'esperienza
di fre anni di sperimentazio-
ne del nostro sistema, abbia-
mo constatato che tutti gli
Enti hauno dei tempi elefan-
tiaci e della rigiditd rispetto
all'ingreszo di nuovi sistemi.
Dal Nord al Sud, negli Enti
gono tante le persone compe-
tenti e valide che fanno bene
il 1oro lavoro e che 1o amano.
A volte sono perd ammini-

abbiamo chiesto di provare il
nostro sistema, abbiamo
quindi investito sacrifici,
impegno e soldi, per dare
loro la disponibilitd del
nostro prodotto. Sulla base
della nostra non facile espe-
rienza nel superare le diverse
fasi, soprattutto a livello
burocratico, potendo parlare
con il Presidente Monti, gli
vorrei evidenziare le diffi-
coltd che incontrano coloro
che vogliono dar vita ad
un'attivitd imprenditoriale.
La burocrazia non & affetto
snella, tantissimi i documenti
che abbiamo dovuto produr-
re per fare iscrizioni alla
Camera di Commercio, per
soltoscrivere atti notarli, cer-
tificafi antimafia e documen-
tazione inutile. Quanto del
nostro tempo sprecato a
disbrigare pratiche sotiraen-
dolo all'attivitd imprendito-
riale, cercando di presentare
sul mercato il proprio pro-
dotto. Abbiamo fatto due
richieste di finanziamento a
Sviluppo Italia, non avvalen-
doci di un consulente abbia-
mo presentato da soli la
documentazione e, davvero
tante sono state le difficolta
nel comprendere cosa ci
veniva richiesto. Lo Stato

quindi dovrebbe dare un
reale supporto, non organiz-
zare convegni e conferenze,
ma affiancare a coloro che
vogliono dar vita a delle affi-
vitd imprenditoriali, delle
persone che aiufino concre-
tamente nel formulare le
richieste di accesso ai finan-
ziamenti. Questo tipo di sup-
porto & fondamentale per i
giovani ad intraprendere
delle affivitd imprenditoriali,
altrimenti & facile che ci s
gcoraggi ancor prima di ini-
ziare. Alfro problema insor-
montabile & poi quello del-
I'accesso al credito, 1'assenza

totale di un sostegno dal
punto di vista bancario
rispetto alle persone che
vogliono dar vita d una pro-
pria atfivita.

Domenico, dove ha preso
forma giorno dopo giorno
la vostra invenzione?

A Roma, nella mia stanza in
via Tiburtina, trasformatasi
in breve tempo in un labora-
torio-ufficio. I primi prototi-
pi li abbiamo realizzati a
mano nel nostro laboratorio
artigianale. Stampare una
scheda eletironica comporta
l'utilizzo di acidi, il fare delle
saldature e il trapanare.
Operazioni queste che abbia-
mo fatto senza protezione e
mezzi adeguati. Abbiamo
addirittura utilizzato un ven-
tilatore trovato nell'uovo di
Pasqua con le immagini dei
Simpson, per raffreddare le
resistenze. Un'attivitd che
per lungo tempo ha impegna-
to le nostre notti, mentre il
giomo ci recavamo a lavora-
re in un'azienda che produce
ceniraline per frigoriferi. Nel
corso della nosira esperienza
¢ emerso che & necessario
presentarsi al mercato con
un'idea concreta, da non pre-
sentare secondo i modelli
americani ove la popolazione
¢ di gran lunga superiore alla
nostra, ove la pubblicitd ha
un valore economico ben
precizo, i mercati sono diver-
g, per cui le proprie idee per
aver successo devono imma-
ginate nella realtd in cui s
vive.

I1 vostro idrocontatore
remoto é stato breveitato,
questo vi da delle garan-
zie?

Oggi il brevetto ¢ obbligato-
rio per qualsiasi tipo di pro-
doito materiale. Avere il bre-
velto garantisce un'autorizza-
zione a produrre. Inolfre il
conseguimento del brevetto
garantisce un piu facile
accesso al credito. Noi
abbiano brevettato il nostro
gistema 4 anni fa perché

aveva in se un'innovazione
dal punto di vista tecnologi-
co. Basti pensare che la cen-
tralina da noi realizzata & in
grado di comunicare con il
web, per cui ha preceduto
I'affermarsi sul mercato
dellTphone. La nostra prima
centralina fu montata a
Potenza e si alimentava con
I'acqua consumata dagli
utenti, un prodotto questo
che ha oftenuto un brevetto a
livello europeo. Avere un
brevetto conferisce una mag-
giore credibilitd soprattutto
rispetto alle banche, ai clienti
e agli Enfi. Tl brevefto ¢ una
cerfificazione sulla creazione
di un prodotto, ma non pro-
tegge dal fatto che altri ne
possano creare uno simile. A
protegge invece dalla clona-
zione & il mercato.

Miriam, ritormiamo al fim-
zionamento del vostro idro-
contatore, come avviene la
trasmissione dei dati elabo-
rati dal vostro sistema?

La trasmissione dei dati
avviene [ramite una connes-
gione Gprs, come accade
quando navighiamo con i
nostri smartphone. Ad un
certo punto della giomata la
ceniralina si sveglia e fa una
telefonata intelligente a chi
di dovere, lo stesso dicasi in
caso di allarme, di guastio o
di perdita. La telefonata non
¢ latro che l'apertura di una
pagina su una banca dati,
questi vengono elaborati e
I"Ente mediante un proprio
sistema di sicurezza vi acce-
de per avere delle informa-
zioni complete sui consumi,
o se vi gono delle problema-
tiche interviene nel punto
esafto grazie a delle georefe-
renziazioni. Quando vi & un
problema, il sistema si sve-
glia e avviga anche tramite
degli sms i tecnici incaricati.
Inoltre, il nostro sistema ha
un'autonomia di oltre 10
auni, infafti questo il tempo
di durata della batteria, per
cui si ha un ulteriore abbatti-
mento dei costi da parte
dell'Ente rispetto al persona-
le addetto al controllo.
Parliamo di un'autonomia di
10 anni perché i materiali
gsono garantiti per questo
lasso di tempo, altrimenti &
un zistema che & in grado di
durare circa 40 anni. Non
esiste ad oggi nessuna tecuo-
logia che consumi cosi poco
come la nostra, siamo in tale
settore dei pionieri.

No avete dato al vostro
sistema un nome particola-
re..

Siamo ingegneri e pur non
utilizzando tante le parole,
abbiamo intuito che il modo
pil efficace di comunicare le
cose ¢ la semplicita, per que-
sto abbiamo definito il nosiro
sistema semplicemente idro-
contatore remoto. Un nome
facilmente comprensibile a
tutti, dai singoli cittadini agli
Enti. Mentre la nostra azien-
da si chiama MiDo che sono
le iniziali dei nostri nomi di
battesimo  Miriam e
Domenico, tutto molto sem-
plice e comprensibile da
memorizzare in maniera
immediata.

Domenico, vi sentite degli
inventori, degli ingegneri o
degli imprenditori?

Siamo degli appassionali del
nostro lavoro, dei ragazzi
che fanno le cose seriamente.
Poi saranno gli alfri a dirci se
siamo degli inventori o degli
imprenditori. Dalle idee pil
gsemplici nascono delle
invenzioni geniali, noi siamo
riusciti a creare qualcosa di

importante prendendo spunto
da una lamentela dei nosiri
genitori sull'ecceszivo consu-
mo di acqua. Forse anche per
questo che le nostre famiglie,
cogi come i tanti parenti e
amici, ricordo in parficolare
mio cugino Giuseppe Reale,
ci hanno seguito. Proprio a
lui, a Giuseppe dedico la vit-
toria nel Concorso Italia
Camp.
Miriam, quale il messaggio
che volete imviare ai giova-
ni che come voi vogliono
dar vita ad una propria
attivita imprenditoriale?
La parola d'ordine credo che
sia "coraggio e ancora corag-
gio". Quante volte abbiamo
pensato di mollare e i nostri
genitori, ci hanno dato la
forza e il sostegno umano di
continuare. Loro ci hanno
creduto a volte pit di noi. E
dal 2008 che abbiamo inizia-
to a lavorare sulla nostra
invenzione, poi & stato un
crescendo non senza diffi-
coltd economiche. Il mes-
saggio da inolirare ai giovani
¢ quello di fare qualcosa in
cui si crede, fare il lavoro
che si ama ¢ fondamentale
per riuscire. Bizogna poi
avere delle idee concrete,
non campate in aria, ma che
siano real mente ufili.
Vi sentite personaggi da
copertina?
Nel vincere il Concorso di
Ttalia Camp, siamo stati defi-
niti come "le idee che cam-
bieranno il Paese partendo
dal Sud". Accettiamo di
essere in copertina solo per
dare un messaggio di speran-
za e coraggio agli altri giova-
ni, non per autocelebrazione
o vanto, non appartiene
all'essere né mio né di
Domenico. A Napoli, in
occasione della premiazione
da parte di Unicredit, impor-
tante & stato il pensiero di un
profeszore il quale ha sottoli-
neato che le nuove aziende
vengono definite Star Up, un
termine usato troppo e che
richiama molto all'egocentri-
smo, mentre si dovrebbe par-
lare di decollo. Quando i ha
la voglia di aprire un'attivita,
lo =i fa per fare decollare la
propria attivitd per cui si &
fondata 1'azienda, per far
decollare I'occupazione che &
la diretta conseguenza del-
I'impresa e ancora, per far
decollare 1'intero territorio
dove l'aftivita si svolge. Non
ci sentiamo delle celebrita
ma degli ingegneri che
hanno dei sogni e svolgono il
loro lavoro con grande pas-
sione.
Miriam, da bambina cosa
sognavi di fare una volta
adulta?
Lo scrissi in un tema asse-
gnatomi in terza elementare
"da grande voglio fare l'inge-
gnere dei computer per fare
l'imprenditore”.
Domenico, quali erano
invece i tuoi progetti lavo-
rativi ancora himbo?
Sognavo di fare il ricercato-
re, e di fatto lo sono diventa-
to da grande. Il mio impegno
ogei ¢ di vendere e far affer-
mare sul mercato il risultato
della mia ricerca.
Ricordo la mia prima inven-
zione, per rendere pill sem-
plice e veloce il lavoro nel
negozio di famiglia - Alta
Moda di Reale-, all'epoca
non esisteva ancora Excel, e
io preparai un foglio di cal-
colo velocissimo. In terza
media, discutevo di vims e
terapia genetica, argomenti
di cni oggi tanto i parla !
Mario Lambaoglia



